Prosolbia

Recruitment & Executive Search

Prosolbia Recruitment & Executive Search S.L. es una firma de busqueda directa y seleccién de talento
cualificado y directivo que trabaja en exclusiva para sus clientes, asegurando un encaje éptimo en cada
encargo a la vez que ofreciendo una satisfactoria experiencia al candidato/a.

En esta ocasion, nuestro cliente, empresa ubicada en Barcelona, dedicada a la venta y exportacion de
recambios y accesorios de automocion en mercados internacionales concretos y con un ambicioso
plan estratégico de crecimiento, nos ha encargado la busqueda y seleccién de un

SALES & BUSINESS DEVELOPMENT PROJECT MANAGER

Para este rol, tus responsabilidades seran las siguientes

e Definiras planes de accion para posicionar a la empresa ante nuevos clientes de nichos de
mercado emergentes e impulsar el crecimiento de ventas.

e Trabajaras con metodologia de proyecto para la asignacion de recursos y verificacién del
cumplimiento de los objetivos.

e Participaras en la ideacion de la estrategia de crecimiento y propuesta de nuevos productos,
servicios, canales de venta y expansion a mercados internacionales.

e Dirigiras y motivaras al equipo de comerciales que la empresa dispone en los paises donde
opera.

e Aseguraras la consecucion de objetivos comerciales de los clientes asignados.

e Mejoraras los procesos del area comercial de la empresa para una mayor eficiencia e impacto
comercial.

e Ejecutaras tareas administrativas relacionadas con las operaciones de ventas (p.e.colaboracién
con compras para las ofertas de ventas).

Tu perfil nos encaja si cumples los siguientes requisitos:

e Tu experiencia estda centrada en el area de ventas y comercial en una pyme,
independientemente del sector (valoraremos la afinidad o parecido con el sector de recambios de
automocion).

e Has dirigido equipos de venta y comerciales alineando resultados con satisfacciéon de las
personas.

e Tienes disponibilidad para viajar ocasionalmente a nivel internacional (valoraremos la
experiencia en exportacion, mercados exteriores y competencia en idioma inglés).

e Tienes visidn estratégica y un perfil analitico.

e Al mismo tiempo, destacas en las relaciones interpersonales, indispensables para la
negociacion o liderazgo de equipos comerciales, entre otras competencias.

e Valoraremos si posees formacion superior universitaria y Master o Posgrado en el area Comercial y
de Ventas, si bien nos importa mucho mas tu experiencia y reputaciéon en las empresas para las
que has trabajado.



¢ Qué puedes esperar de la empresa?

e Incorporarte a una empresa en claro crecimiento y expansion.

e Desarrollar tu carrera profesional en un entorno donde podras alinear tu ambicion con el
reconocimiento.

e Explotar el potencial de tu perfil comercial, estratégico y ejecutivo en una pyme donde tendras
visibilidad y protagonismo.

e Un competitivo paquete retributivo orientado al logro a medio y largo plazo.

si estas interesado/a y consideras que tu perfil tiene encaje con lo que hemos comentado, nos encantaria recibir tu
candidatura a cv@prosolbia.com con tu curriculum adjunto, indicando en el asunto del correo el titulo de la posicién



mailto:cv@prosolbia.com

